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automobiles et 
le groupe Sofdi, 
une collaboration 
bénéfique !
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Une famille aux côtés
des concessionnaires
depuis 100 ans !

La passion pour l’automobile de la famille 
Amouroux débute en 1921, date à laquelle mon 
grand-père Henri devient forgeron. Installé à 
Belves dans son Périgord natal. Il travaille avec 
acharnement la forge et conçoit des pièces sur 
mesure pour l’automobile.
C’est pendant cette période que les premiers 
concessionnaires sont nés pour répondre aux 
besoins des constructeurs automobiles et c’est à 
ce moment-là qu’Henri créé des partenariats avec 
les concessionnaires pour la revente des pièces et 
services.

Première Génération:
La passion de l’artisan forgeron

En 1935, mon père Jean entre dans l’affaire 
comme apprenti chez son père qui lui transmet 
la passion de l’automobile. Ce sont sa force de 
caractère, héritée de son père, et son 
engouement pour l’innovation qui vont nourrir 
sa passion pour la mécanique automobile de 
qualité. C’est dans cette période de pleine 
croissance que l’activité se développe. Il devient 
lui-même concessionnaire tout en s’adaptant en 
permanence à la transformation du marché de 
l’automobile.
Porté par son goût du travail bien fait, et sa 
volonté de toujours s’améliorer pour répondre 
aux mieux aux attentes et besoins de ses clients, 
il fait de son métier de garagiste une fierté.

Deuxième Génération :
Réparer et entretenir
pour faire durer

Plus qu’un héritage c’est une passion de 
famille qui m’a été transmise et m’a permis de 
participer à mon tour à cette histoire 
d’Hommes. Toujours du côté des 
concessionnaires, j’ai fondé la société SOFDI 
en 1999, mes 45 collaborateurs et moi 
sommes fiers de continuer à créer et à 
distribuer des concepts innovants et 
rémunérateurs  pour les groupes automobiles. 
Fiabilité, sécurité et satisfaction client sont et 
resteront les valeurs clés qui animent ma 
famille depuis toujours. 

Poussés par cette même passion, mes enfants 
ont aujourd'hui rejoint l'aventure SOFDI à mes 
côtés et comptent bien à leur tour faire vivre 
cette passion commune et communicative : la 
passion de l’automobile !

Augmenter la marge opérationnelle
de nos partenaires, groupes
et concessions automobiles :

Henri, Prune, Nicolas et Jean-Marc Amouroux.
Famille Amouroux, troisième et quatrième génération

Une fami�e aux côtés
d� conc�ionnair�
depuis 100 ans !

La passion pour l’automobile de la famille Amouroux débute en 
1921, date à laquelle mon grand père, Henri Amouroux, devient 
artisan-forgeron. Installé route de Pelevade à Belves dans son 
Perigord natal, personnalité à fort caractère, il travaille avec 
acharnement la forge et conçoit des pièces sur mesure pour 
l’automobile. À cette époque, la plupart des premières voitures 
montées à la main comme la FordT ou la Renault Torpedo utilisaient 
les pièces fabriquées par les forgerons. Les forges étaient à l’époque 
les ateliers de réparation. C’est à ce moment que les premiers 
concessionnaires sont nés pour répondre aux besoins des 
constructeurs automobiles : distribuer les automobiles à un public 
plus large et maintenir un flux de trésorerie plus rapide pour pouvoir 
produire sur les premières chaines de montage. Ils devaient aussi 
réparer les voitures en utilisant soit des pièces d’origine ou travailler 
avec le forgeron local pour faire réparer ou fabriquer des pièces. 
C’est donc à ce moment qu’Henri créé des partenariats avec les 
concessionnaires.

�emière Génération :

La pa�ion de l’artisan forg�on

Plus qu’un héritage c’est une passion de famille qui m’a été 
transmise et m’a permis de participer à mon tour à cette histoire 
d’Hommes. Toujours du côté des concessionnaires, j’ai fondé la 
société SOFDI en 1999, mes 30 collaborateurs et moi sommes fiers 
de continuer à créer et à distribuer des concepts innovants et 
rémunérateurs pour les groupes automobiles. Fiabilité, sécurité, 
confort et satisfaction client sont et resteront les valeurs clés qui 
animent ma famille depuis toujours. 

Fiabilité, sécurité, confort et satisfaction client sont et resteront les 
valeurs clés qui animent ma famille depuis toujours. Poussés par 
cette même passion, mes enfants ont aujourd'hui rejoint 
l'aventure SOFDI à mes côtés et comptent bien à leur tour faire 
vivre cette passion commune et communicative : la passion de 
l’automobile !

�oisième Génération :

�endre soin de sa voiture

En 1935, mon père Jean entre dans l’affaire comme apprenti chez 
son père qui lui transmet la passion de la mécanique. Soigneux et 
amoureux de l’automobile et de la vitesse, il est convaincu que bien 
entretenir son automobile prolonge sa durée de vie et offre plus de 
plaisir de conduite. Ce sont sa force de caractère, héritée de son 
père, et son engouement pour l’innovation qui vont nourrir sa 
passion pour la mécanique automobile de qualité. Dans cette 
période de pleine croissance où la production automobile bat son 
plein, il fait perdurer l’activité du garage familial en devenant 
lui-même concessionnaire tout en s’adaptant en permanence à la 
transformation de l’automobile et en s’engageant toujours 
davantage aux côtés des automobilistes mais aussi des 
constructeurs et de ses amis concessionnaires.

Porté par son goût du travail bien fait, et sa volonté de toujours 
s’améliorer pour répondre aux mieux aux attentes et besoins de ses 
clients, il fait de son métier de garagiste une fierté.

Deuxième Génération :

Répar� � en��enir
pour faire dur�

Président d SofdiHenri Am�r�x,

La pa�ion
en héritage

De gauche à droite : Claire (ma belle sœur), Michel (un vendeur de la concession), Moi, Louis (un autre vendeur),
Bernard (mon frère ), Jeanne-Marie (ma sœur), Albertine (la secrétaire de livraison), Jean (mon père) et Eva (ma mère). Salon automobile,
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Back-office du Groupe Sofdi
Claudia, Christine, Ben, Lucas, Isabelle,

Lucia, Prune, Anissa et Nathalie

Le Back-office du Groupe SOFDI dirigé par
Prune Amouroux

ISABELLE, la mémoire de la SOFDI. Première collaboratrice de la famille Amouroux, au fil des 
années, elle s’est spécialisée dans la GESTION DES COMMANDES et tout particulièrement des 
commandes industrielles de produits anti-corrosion. Ne comptez pas la joindre le vendredi, 
elle consacre ce dernier jour à ses passions, le sport et les animaux !

LUCIA, dernière arrivée. Uruguayenne, elle est venue faire ses études en France et tombée sous 
le charme d’un français, a décidé d’y rester ! Affectée au SERVICE EXPORT pour la GESTION 
DES COMMANDES de nos clients hispanophones, elle s’occupe également des commandes 
courantes. Jeune maman, elle ne travaille pas le mercredi pour profiter de son petit garçon.

ANISSA, notre COMPTABILITÉ est tenue au cordeau depuis qu’elle nous a rejoint. Ne vous fiez 
pas aux apparences ou aux idées reçues, la grosse moto (qui brille) garée dans le parking, 
c’est la sienne ! 

CHRISTINE, une petite question, un problème à résoudre… Christine est là et solutionne tout. 
Son français impeccable ne vous permet pas de soupçonner sa langue maternelle : l’allemand. 
Une langue bien utile pour COMMUNIQUER avec nos CLIENTS et FOURNISSEURS Outre-Rhin. 

NATHALIE, son expérience dans la confection de bijoux lui est bien utile pour COORDONNER 
LA PRODUCTION des coffrets Sofdi. Acheter, acheminer, conditionner, mettre en stock… 
Un travail qui demande une grande rigueur et beaucoup d’anticipation.

CLAUDIA, en charge des comptes pour l’ENREGISTREMENT DES GARANTIES et de la 
FIDÉLISATION DES CLIENTS, vous la reconnaitrez également grâce à son accent chantant 
de Colombie !

LUCAS, notre benjamin. Tout juste sortie de son école de management e-commerce, il 
est entré à la SOFDI. Vous l’aurez compris, les NOUVELLES TECHNOLOGIES n’ont aucun 
secret pour lui. En charge de tous nos outils et de notre COMMUNICATION DIGITALE, on 
se repose aussi beaucoup sur lui pour les petits tracas informatiques du quotidien !

BEN, toujours présent pour nous faciliter à tous notre quotidien. GESTION DU STOCK, ENVOI 
DE PLV… c’est grâce à Ben que tout roule. Trilingue, en France depuis de nombreuses 
années après avoir vécu en Allemagne, il n’en garde pas moins un profond attachement 
à son Sénégal natal et à sa famille qu’il visite dès qu’il peut.

LE BACK-OFFICE PARTICULIÈREMENT PERFORMANT APPORTE AUX PARTENAIRES 
GROUPES AUTOMOBILES ET CONCESSIONS UN SERVICE DE QUALITÉ :
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DR de Metz

DR Dijon

DR de Lyon

DR Nantes

DR Tours

DR Perpignan

DR Bordeaux

DR Marseille

DR
Amiens

DR Paris
Ouest

DR Paris
Est

DR
Perpignan

Une couverture nationale

DR 
Lille

DOM-TOM - La Réunion - Nouvelle Calédonie - Île Maurice 

Italie  - DR de Milan - Turin

Espagne - DR de Madrid

Portugal - DR de Lisbonne

Colombie - DR de Bogota

Argentine 

Paraguay              DR de Buenos Aires

Uruguay

Sofdi international

En cours de développement :
Maroc, Inde, Pologne, Afrique du Sud...

Le maillage de la France par SOFDI a été réalisé afin que nos 
collaborateurs soient à moins de 45' de chaque concessionnaire 
automobile.

SOFDI international



6 7

DR de Metz

DR Dijon

DR de Lyon

DR Nantes

DR Tours

DR Perpignan

DR Bordeaux

DR Marseille

DR
Amiens

DR Paris
Ouest

DR Paris
Est

DR
Perpignan

Une couverture nationale

DR 
Lille

DOM-TOM - La Réunion - Nouvelle Calédonie - Île Maurice 

Italie  - DR de Milan - Turin

Espagne - DR de Madrid

Portugal - DR de Lisbonne

Colombie - DR de Bogota

Argentine 

Paraguay              DR de Buenos Aires

Uruguay

Sofdi international

En cours de développement :
Maroc, Inde, Pologne, Afrique du Sud...

Le maillage de la France par SOFDI a été réalisé afin que nos 
collaborateurs soient à moins de 45' de chaque concessionnaire 
automobile.

SOFDI international



8 9

Force de vente Groupe SOFDI

Antoine, Vincent, Bertrand, Christophe, Eric, Judith,
Julien, Victor, Jean-Marc, 

Lucas, Matthieu, Alexandre, Nicolas, Edouard,
Nicolas, Antonin...  
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Qui
sommes-
nous ? Groupe SOFDI

Nous proposons des concepts de protection 
peinture commercialisés en exclusivité par 
les groupes automobiles et les réseaux des 
concessionnaires.

Plus de 1900 concessionnaires automobiles 
clients en France

+ 2.125.000 véhicules traités en France

***
Pour nous consulter :
sofdi-group.com

Contact : info@sofdi-group.com

Nos objectifs

Augmenter la marge opérationnelle 
des concessionnaires automobiles 
et des groupes de distribution en 
général.

Apporter des solutions aux industriels 
dans le domaine de la protection 
contre la corrosion.

Assister les concessionnaires pour 
assurer le succès des concepts 
SOFDI au sein de leur entreprise.

Assister les industriels pour la 
protection du stockage et du 
transport maritime.

Augmenter la qualité de service 
auprès du client final.

Développer l’offre des produits
et services périphériques.

En Europe nous  
coopérons avec :

9500  
concessionnaires 

homologués.

4 millions de 
voitures traitées 

en Europe.

+ 9 500 4 Millions
Les importateurs :

le réseau des 
concessionnaires.

Les concessionnaires 
de toutes marques.

10

I N T E R N AI N T E R N A T I O N A LT I O N A L

Le groupe SOFDI est un groupe familial. Le 
département chimie est spécialisé dans 
l’élaboration de concepts HIGH TECH pour 
la protection des fabrications industrielles 
et automobiles contre l'oxydation et la 
corrosion.

Avec une expérience internationale de  plus de 
60 ans, nous opérons dans plus  de 105 pays en 
coopération avec des partenaires de l’industrie en 
général et  de l’automobile en particulier.

SOFDI élabore des produits
de haute technologie.
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En quoi consistent les traitements
de PROTECTION PEINTURE
de la gamme SOFDI?

SOFDI a élaboré ses concepts de protection à l'aide des substances 
les mieux adaptées pour un résultat optimum.

Ces concepts permettent une application simple pouvant s'intégrer 
facilement dans le cycle de préparation d'un VN ou VO.

La Protection SOFDI confère à la peinture du véhicule un 
bouclier contre les agressions extérieures.

Le principe du traitement CÉRAMIQUE
B POWER PROTECTION

Le traitement CÉRAMIQUE offre une protection
exceptionnelle contre les éléments extérieurs.

Résiste aux agressions extérieures telles que :

Principaux avantages de la
CÉRAMIQUE B POWER PROTECTION :
La peinture du véhicule gardera une brillance intense pendant une très 
longue durée : garantie 5 ans.

La peinture conservera sa couleur grâce aux puissants filtres UV.

Votre client économisera du temps et de l'argent en nettoyant l'extérieur 
de sa voiture.

La voiture gardera l’aspect du neuf plus longtemps et, par conséquent, sa 
valeur de revente sera plus élevée.

RAYONS UV RAYONS LUNAIRES PLUIES ACIDES SEL D’ÉPANDAGEPARTICULES
DE SILICE

SAUMURE BOUE + DE 100 LAVAGESPOLLUTION

I N T E R N AT I O N A LI N T E R N AT I O N A L

La PROTECTION CÉRAMIQUE crée une barrière invisible et hydrofuge pour 
éviter aux attaques extérieures de s’incruster dans la peinture.

La PROTECTION CÉRAMIQUE contribue à garder l’aspect du neuf à la 
peinture du véhicule. 

LA GAMME SOFDI DES CONCEPTS DE PROTECTION 
PEINTURE SE COMPOSE :

3. WAXPRO PREMIUM
Les polymères de qualité exceptionnelle 
pénètrent dans les micropores de la 
peinture, grâce à l'effet hautement 
capillaire empêchant l'oxydation de la 
peinture. Permet une protection de très 
longue durée.

4.  SOWAX : la technologie polyrésine 
crée une protection durable et 
hydrophobe tout en augmentant la 
brillance.

1. B POWER PROTECTION
CÉRAMIQUE / GRAPHÈNE

Nouvelle technologie qui crée une barrière 
invisible et hydrofuge pour éviter aux 
attaques extérieures de s'incruster dans la 
peinture.

2. B POWER PROTECTION MAX
CÉRAMIQUE

Contribue à garder l'aspect du neuf à la 
peinture du véhicule.

PRINCIPAUX AVANTAGES DE LA
PROTECTION CÉRAMIQUE :

La peinture du véhicule gardera une 
brillance intense pendant une très 
longue durée.

La peinture conservera sa couleur 
grâce aux puissants filtres UV.

Garantie 5 ans VN / VO.

  Garantie 3 ans VN  /  France Métropolitaine
 Garantie 2 ans V0  /   France Métropolitaine
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En quoi consistent les traitements
de PROTECTION PEINTURE
de la gamme SOFDI?
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RAYONS UV RAYONS LUNAIRES PLUIES ACIDES SEL D’ÉPANDAGEPARTICULES
DE SILICE

SAUMURE BOUE + DE 100 LAVAGESPOLLUTION

I N T E R N AT I O N A LI N T E R N AT I O N A L
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La vente du concept de
PROTECTION PEINTURE
du Groupe SOFDI

Arguments de vente :
Une très haute qualité avec une 
Garantie de 3 ans VN / Garantie 2 ans 
VO. 

Protection Céramique : garantie 5 ans

Le véhicule de votre client gardera 
l’aspect du neuf. 

La Protection préserve la brillance 
de la peinture et le véhicule aura une 
meilleure valeur de revente.

Votre client n’aura plus besoin d’utiliser 
de cire de protection ou tout autre 
produit lors du lavage de sa voiture.

Un système d’enregistrement et un 
suivi des garanties. Sites internet 
produits : sowax.fr / waxpro.fr / 
sofdi-group.com.   

Notoriété internationale du groupe 
SOFDI.

Une grande expertise dans le domaine
de l'automobile.

Avantages du concept pour les propriétaires
du véhicule : 
La peinture gardera sa brillance. 
La peinture conservera sa couleur d’origine.
Il n’est plus nécessaire de lustrer la voiture.
Une meilleure protection contre les intempéries et le sel d’épandage,
la boue, la pollution, les pluies acides, les rayons UV.
La voiture sera plus facile à laver et à entretenir.
L’utilisation d’un lavage automatique de qualité est autorisée.

À propos de la PROTECTION PEINTURE,
Questions les plus fréquemment posées

La voiture peut-elle passer au lavage automatique ?
Oui, si vous choisissez une installation de qualité (des brosses encrassées 
peuvent provoquer des rayures).

La voiture peut-elle être lustrée ?
Oui, elle peut l’être.

Avec quoi puis-je entretenir le traitement ?
Tout lavage provoque une usure de la couche de finition. Vous pouvez avec 
le 3 en 1 réparer facilement les endroits où l’usure se produit.

Puis-je prolonger la garantie au bout de 3 ans ?
Oui, en effectuant un nouveau traitement (pour les voitures ayant plus de 3 
ans), vous bénéficiez d’une garantie de 24 mois en France Métropolitaine et 
d' 1 an Outre-mer.

Puis-je faire quelque chose contre les traces de calcaire ?
En nettoyant la voiture avec de l’eau dure (calcaire), des traces peuvent 
apparaitre sur certaines couleurs sensibles. Avec un traitement 3 en 1, ce 
problème est généralement résolu.

La garantie est-elle transmissible ?
Non, vous pouvez proposer une nouvelle application avec une garantie de 
2 ans en France Métropolitaine et d' 1 an Outre-mer.

DEMANDE DE GARANTIE DU CONCESSIONNAIRE /
Que faire en cas de demande d’intervention de la garantie ?
Le signaler à SOFDI Group. Ne laissez pas la discussion dégénérer. Le but est 
de résoudre  rapidement tout problème, nous sommes là pour vous assister.

I N T E R N AT I O N A LI N T E R N AT I O N A L
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SOFDI B POWER PROTECTION
Une Protection Céramique haute performance

Présentation du coffret et mode d’emploi

LE TRAITEMENT :Le coffret B POWER PROTECTION comprend :
•	 1 aérosol de POWER CLEANER (500ml)

•	 1 flacon de B POWER PROTECTION (60ml)

•	 1 flacon de POWER RAIN (100ml)

•	 1 flacon de POWER FINE (100ml, pour VO 
nécessitant une rénovation)

•	 1 paire de gants

•	 3 microfibres (noir, gris, blanc)

•	 1 pad

•	 1 cravate tableau de bord

•	 1 sticker

•	 1 carnet de garantie

•	 1 mode d’emploi

PRINCIPE DE PROTECTION DU B POWER CÉRAMIQUE :

SOFDI B POWER PROTECTION donne à la peinture
du véhicule :

Une haute protection      Un brillant intense      Un effet déperlant

LES AVANTAGES POUR LE CLIENT :
Facile à nettoyer et entretenir avec le KIT WAXPRO  3 en 1

La peinture de votre véhicule conserve sa couleur grâce au puissant filtre UV

Vous économisez temps et argent en matière de nettoyage extérieur de 
votre voiture

Résiste au lavage haute pression

Les insectes écrasés s’enlèvent facilement

Votre voiture garde l’aspect du neuf plus longtemps

Vous vous assurez d’une meilleure valeur de revente

Minimise les légères éraflures

Complètement transparent

1

3

2

4

Effectuer sur toutes les surfaces à protéger un nettoyage 
avec le POWER CLEANER en le pulvérisant sur la 
microfibre noire. 

Bien agiter le flacon de B POWER PROTECTION avant 
l’utilisation. Appliquer une petite quantité de produit 
sur le pad et l'étaler doucement élément par élément. 
Sur les grands éléments, il est recommandé d’effectuer 
l’application en deux parties.

Laisser agir le WAX PRO B POWER PROTECTION de 1 à 
3 minutes, le temps qu’apparaissent à la surface de fines 
bulles puis essuyer doucement sans appuyer avec la 
microfibre grise.

AFIN D'OBTENIR UN SÉCHAGE À CŒUR DU FILM DE PROTECTION B POWER, 
LAISSER REPOSER LE VÉHICULE 5 HEURES À TEMPÉRATURE DE 20°C. LE PREMIER 
LAVAGE APRÈS TRAITEMENT DEVRA INTERVENIR AU MINIMUM 12 JOURS APRÈS 
CELUI-CI.

Aérosol

POWER®

 CLEANER

500 ml

SCANNEZ POUR VOIR
 LE TUTORIEL VIDEO

I N T E R N AT I O N A L

La microfibre blanche est utilisée pour la finition.
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l’application en deux parties.
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I N T E R N AT I O N A L

La microfibre blanche est utilisée pour la finition.
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WAX PRO B POWER PROTECTION MAX
Une Protection Céramique haut de gamme

Présentation coffret et mode d’emploi

Le coffret B POWER PROTECTION MAX comprend :
•	 1 aérosol de POWER CLEANER MAX (500 ml)

•	 1 flacon de B POWER PROTECTION MAX 
(60ml)

•	 1 flacon de POWER RAIN (100ml)

•	 1 flacon de POWER FINE (100ml, pour VO 

nécessitant une rénovation)

•	 1 paire de gants

•	 3 microfibres (noir, gris, blanc)

•	 1 pad

•	 1 cravate tableau de bord

•	 1 sticker

•	 1 carnet de garantie

•	 1 mode d’emploi

LE TRAITEMENT :

SOFDI B POWER PROTECTION MAX donne à
la peinture du véhicule :

Une haute protection      Un brillant intense      Un effet déperlant

LES AVANTAGES POUR LE CLIENT :
Facile à nettoyer et entretenir avec le KIT WAX PRO  3 en 1

La peinture de votre véhicule conserve sa couleur grâce au puissant filtre UV

Vous économisez temps et argent en matière de nettoyage extérieur de 
votre voiture

Résiste au lavage haute pression

Les insectes écrasés s’enlèvent facilement

Votre voiture garde l’aspect du neuf plus longtemps

Vous vous assurez d’une meilleure valeur de revente

Minimise les légères éraflures

Complètement transparent

1

3

2

4

Effectuer sur toutes les surfaces à protéger un nettoyage 
avec le POWER CLEANER MAX en le pulvérisant sur la 
microfibre noire. 

Bien agiter le flacon de B POWER PROTECTION MAX  
avant l’utilisation. Appliquer une petite quantité de produit 
sur le pad et l' étaler doucement élément par élément. 
Sur les grands éléments, il est recommandé d’effectuer 
l’application en deux parties.

Laisser agir le WAX PRO B POWER PROTECTION MAX 
de 1 à 3 minutes, le temps qu’apparaissent à la surface de 
fines bulles puis essuyer doucement sans appuyer avec la 
microfibre grise.

La microfibre blanche est utilisée pour la finition.

AFIN D'OBTENIR UN SÉCHAGE À CŒUR DU FILM DE PROTECTION B POWER MAX,  
LAISSER REPOSER LE VÉHICULE 5 HEURES À TEMPÉRATURE DE 20°C. LE PREMIER 
LAVAGE APRÈS TRAITEMENT DEVRA INTERVENIR AU MINIMUM 12 JOURS APRÈS 
CELUI-CI.

Aérosol

POWER®

 CLEANER

500 ml

SCANNEZ POUR VOIR
 LE TUTORIEL VIDEO

I N T E R N AT I O N A L

PRINCIPE DE PROTECTION DU B POWER CÉRAMIQUE :
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 LE TUTORIEL VIDEO

I N T E R N AT I O N A L

PRINCIPE DE PROTECTION DU B POWER CÉRAMIQUE :
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Présentation coffret et mode d’emploi

WAX PRO B POWER PROTECTION MOTO
Une Protection Céramique haute performance

I N T E R N AT I O N A L I N T E R N AT I O N A L

Le coffret B POWER PROTECTION MOTO comprend :
•	 1 aérosol de POWER CLEANER (250 ml)

•	 1 flacon de B POWER PROTECTION (30ml)

•	 1 flacon de POWER RAIN (100ml)

•	 1 paire de gants

•	 3 microfibres (noir, gris, blanc)

•	 1 pad

•	 1 sticker

•	 1 carnet de garantie

•	 1 mode d’emploi

POUR QUE VOTRE  NOUVELLE MOTO GARDE 
L’ASPECT DU NEUF

PRINCIPAUX AVANTAGES DU B POWER MOTO CÉRAMIQUE
•	 La peinture de votre moto gardera assurément une  brillance intense pendant 

une très longue durée.

•	 La peinture conservera sa couleur grâce aux puissants filtres UV.

•	 Vous économiserez du temps et de l'argent en nettoyant l'extérieur de votre 
moto.

•	 Votre moto gardera l’aspect du neuf plus longtemps et par conséquent, sa 
valeur de revente sera plus élevée.

Le B POWER MOTO PROTECTION CÉRAMIQUE crée une barrière invisible et
hydrofuge pour éviter aux attaques extérieures de s’incruster dans la peinture.

Le B POWER MOTO PROTECTION CÉRAMIQUE permet à la peinture de votre moto
de conserver l'aspect du neuf.

POWER RAIN
PROTECTION DE LA VISIÈRE

Augmente la sécurité de la conduite par temps de pluie

Permet de chasser l'eau de pluie en roulant

POWER RAIN AU SERVICE
DE VOTRE SÉCURITÉ

SCANNEZ POUR VOIR
 LE TUTORIEL VIDEO

LE TRAITEMENT :

2
Bien agiter le flacon de B POWER PROTECTION 
avant l’utilisation. Appliquer une petite quantité de 
produit sur le pad, étaler doucement élément par 
élément.

1
Effectuer sur toutes les surfaces à protéger 
un nettoyage avec le POWER CLEANER en le 
pulvérisant sur la microfibre noire. 

3
Laisser agir le WAX PRO B POWER PROTECTION 
de 1 à 3 minutes, le temps qu’apparaissent à la 
surface de fines bulles puis essuyer doucement 
sans appuyer avec la microfibre grise.

4 La microfibre blanche est utilisée 
pour la finition.

Aérosol

POWER®

 CLEANER

500 ml

AFIN D'OBTENIR UN SÉCHAGE À CŒUR DU FILM DE PROTECTION B 
POWER, LAISSER REPOSER LE VÉHICULE 5 HEURES À TEMPÉRATURE 
DE 20°C. LE PREMIER LAVAGE APRÈS TRAITEMENT DEVRA INTERVENIR 
AU MINIMUM 12 JOURS APRÈS CELUI-CI.
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Présentation coffret et mode d’emploi

WAX PRO B POWER PROTECTION MOTO
Une Protection Céramique haute performance

I N T E R N AT I O N A L I N T E R N AT I O N A L
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POWER, LAISSER REPOSER LE VÉHICULE 5 HEURES À TEMPÉRATURE 
DE 20°C. LE PREMIER LAVAGE APRÈS TRAITEMENT DEVRA INTERVENIR 
AU MINIMUM 12 JOURS APRÈS CELUI-CI.
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Concept VN / VO WAX PRO PREMIUM
Présentation coffret et mode d’emploi

SCANNEZ POUR VOIR
 LE TUTORIEL VIDEO

Le traitement :

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Vaporiser le POWER WATERLESS (produit à utiliser 
sans eau) sur le véhicule. Cette opération est obligatoire 
afin de préparer la peinture à recevoir le WAX PRO 
PREMIUM.

1

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

 Laver le véhicule en frottant le POWER WATERLESS 
avec une éponge ou une microfibre.

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Essuyer le véhicule jusqu‘à disparition des restes de 
savon. Sécher le véhicule.

2

3

Concept WAX PRO PREMIUM VN / VO

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Humidifier légèrement le côté noir 
de l'applicateur à l'eau claire.4

5 Piquer en biais une dizaine de trous.

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

6 Presser l‘applicateur pour libérer le scellant
de peinture.

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Commencer par les côtés du véhicule, ensuite le 
capot, le toit et le coffre.7

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

8 Veiller à la saturation complète de la peinture.
Il y a assez de produit pour traiter un grand véhicule.

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

9 Lorsque la voiture est totalement traitée et que la 
couche devient blanche, essuyer avec un chiffon 
microfibre, afin d‘éliminer celle-ci.

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Le véhicule ne devra pas être lavé dans les huit jours qui 
suivent le traitement.

I N T E R N AT I O N A L

Le coffret VN/VO WAX PRO PREMIUM comprend :
•	 1 flacon de POWER WATERLESS (100ml)

•	 1 applicateur prêt à l'emploi (éponge)

•	 1 flacon de POWER RAIN (100ml)

•	 2 microfibres (gris, blanc)

•	 1 sticker

•	 1 carnet de garantie

•	 1 cravate tableau de bord

•	 1 mode d’emploi
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Concept VN / VO WAX PRO PREMIUM
Présentation coffret et mode d’emploi

SCANNEZ POUR VOIR
 LE TUTORIEL VIDEO

Le traitement :

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Vaporiser le POWER WATERLESS (produit à utiliser 
sans eau) sur le véhicule. Cette opération est obligatoire 
afin de préparer la peinture à recevoir le WAX PRO 
PREMIUM.

1

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

 Laver le véhicule en frottant le POWER WATERLESS 
avec une éponge ou une microfibre.

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Essuyer le véhicule jusqu‘à disparition des restes de 
savon. Sécher le véhicule.

2

3

Concept WAX PRO PREMIUM VN / VO

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Humidifier légèrement le côté noir 
de l'applicateur à l'eau claire.4

5 Piquer en biais une dizaine de trous.

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

6 Presser l‘applicateur pour libérer le scellant
de peinture.

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Commencer par les côtés du véhicule, ensuite le 
capot, le toit et le coffre.7

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

8 Veiller à la saturation complète de la peinture.
Il y a assez de produit pour traiter un grand véhicule.

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

9 Lorsque la voiture est totalement traitée et que la 
couche devient blanche, essuyer avec un chiffon 
microfibre, afin d‘éliminer celle-ci.

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Le véhicule ne devra pas être lavé dans les huit jours qui 
suivent le traitement.

I N T E R N AT I O N A L

Le coffret VN/VO WAX PRO PREMIUM comprend :
•	 1 flacon de POWER WATERLESS (100ml)

•	 1 applicateur prêt à l'emploi (éponge)

•	 1 flacon de POWER RAIN (100ml)

•	 2 microfibres (gris, blanc)

•	 1 sticker

•	 1 carnet de garantie

•	 1 cravate tableau de bord

•	 1 mode d’emploi
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Concept WAX PRO PREMIUM VO Concept WAX PRO PREMIUM VO

Concept WAX PRO PREMIUM :
VO nécessitant une rénovation

I N T E R N AT I O N A L

Humidifier légèrement le côté noir de l'applicateur à 
l'eau claire.

Commencer par les côtés du véhicule, ensuite le 
capot, le toit et le coffre.

Lorsque la voiture est totalement traitée 
et que la couche devient blanche, 
essuyer avec un chiffon microfibre, 
afin d‘éliminer celle-ci.

Veiller à la saturation complète de la peinture.
Il y a assez de produit pour traiter un grand véhicule.

Piquer en biais une dizaine de trous.

Presser l‘applicateur pour libérer le scellant
de peinture.

Le véhicule ne devra pas être lavé dans les huit jours 
qui suivent le traitement.

Vaporiser le POWER WATERLESS sur le véhicule.
Cette opération est obligatoire afin de préparer la 
peinture à recevoir le WAX PRO PREMIUM.

Laver le véhicule en frottant le POWER WATERLESS 
avec une éponge ou une microfibre.

Nettoyantet désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Nettoyantet désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Nettoyantet désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Nettoyantet désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Le traitement :

Mettre une petite quantité de produit 
PERFECT FINE sur le disque en mousse. 
Régler la lustreuse sur petite vitesse.

Traiter les parties oxydées et micro rayées en 
passant la lustreuse tout en augmentant la 
vitesse et en la déplaçant d‘avant en arrière 
en forme de croix. Traiter chaque élément 
de la carrosserie séparément.

Essuyer avec la microfibre avant 
que le produit ne sèche.

2

1

3

5

4

7

8

9

10

11

12

Essuyer le véhicule.6

Le coffret WAX PRO PREMIUM VO comprend :
•	 1 flacon de POWER WATERLESS (100ml)

•	 1 applicateur prêt à l'emploi (éponge)

•	 1 flacon de PERFECT FINE (100ml) pour 
VO nécessitant une rénovation 

•	 1 flacon de POWER RAIN (100ml)

•	 2 microfibres (gris, blanc)

•	 1 sticker

•	 1 carnet de garantie

•	 1 cravate tableau de bord

•	 1 mode d’emploi

SCANNEZ POUR VOIR
 LE TUTORIEL VIDEO

SCANNEZ POUR VOIR
 LE TUTORIEL VIDEO
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Concept WAX PRO PREMIUM VO Concept WAX PRO PREMIUM VO

Concept WAX PRO PREMIUM :
VO nécessitant une rénovation

I N T E R N AT I O N A L

Humidifier légèrement le côté noir de l'applicateur à 
l'eau claire.

Commencer par les côtés du véhicule, ensuite le 
capot, le toit et le coffre.

Lorsque la voiture est totalement traitée 
et que la couche devient blanche, 
essuyer avec un chiffon microfibre, 
afin d‘éliminer celle-ci.

Veiller à la saturation complète de la peinture.
Il y a assez de produit pour traiter un grand véhicule.

Piquer en biais une dizaine de trous.

Presser l‘applicateur pour libérer le scellant
de peinture.

Le véhicule ne devra pas être lavé dans les huit jours 
qui suivent le traitement.

Vaporiser le POWER WATERLESS sur le véhicule.
Cette opération est obligatoire afin de préparer la 
peinture à recevoir le WAX PRO PREMIUM.

Laver le véhicule en frottant le POWER WATERLESS 
avec une éponge ou une microfibre.
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POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Nettoyantet désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34
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POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34
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et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Nettoyantet désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

Nettoyant
et désoxydant

POWER
 CLEAN®

100 ml

1

2
34

Le traitement :

Mettre une petite quantité de produit 
PERFECT FINE sur le disque en mousse. 
Régler la lustreuse sur petite vitesse.

Traiter les parties oxydées et micro rayées en 
passant la lustreuse tout en augmentant la 
vitesse et en la déplaçant d‘avant en arrière 
en forme de croix. Traiter chaque élément 
de la carrosserie séparément.

Essuyer avec la microfibre avant 
que le produit ne sèche.

2

1

3

5

4

7

8

9

10

11

12

Essuyer le véhicule.6

Le coffret WAX PRO PREMIUM VO comprend :
•	 1 flacon de POWER WATERLESS (100ml)

•	 1 applicateur prêt à l'emploi (éponge)

•	 1 flacon de PERFECT FINE (100ml) pour 
VO nécessitant une rénovation 

•	 1 flacon de POWER RAIN (100ml)

•	 2 microfibres (gris, blanc)

•	 1 sticker

•	 1 carnet de garantie

•	 1 cravate tableau de bord

•	 1 mode d’emploi

SCANNEZ POUR VOIR
 LE TUTORIEL VIDEO

SCANNEZ POUR VOIR
 LE TUTORIEL VIDEO
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Le traitement :
Le traitement :

Concept SOWAX VN / VO

Présentation coffret et mode d’emploi

Concept SOWAX :
VO nécessitant une rénovation

Présentation coffret et mode d’emploi

SCANNEZ POUR VOIR
 LE TUTORIEL VIDEO

SCANNEZ POUR VOIR
 LE TUTORIEL VIDEO

I N T E R N AT I O N A L

Laver et sécher le véhicule.1

Mettre une petite quantité de produit sur le disque en mousse. 
Régler la lustreuse sur petite vitesse.2

Traiter les parties oxydées et micro rayées en passant la lustreuse tout en 
augmentant la vitesse et en la déplaçant d‘avant en arrière en forme de croix. 
Traiter chaque élément de la carrosserie séparément.

3

Essuyer avec la microfibre avant que le produit ne sèche.4

TRAITEMENT DE LA PEINTURE AVEC SOWAX PLUS :
voir traitement de la peinture VN / V0 page 30
> rubriques 2 et 3.

5

Laver et sécher le véhicule

À l'aide du PAD, étaler le produit SOWAX PLUS sur 
la totalité des éléments peints du véhicule.  Les 
caoutchoucs et plastiques peints et non peints peuvent 
recevoir la protection SOWAX PLUS.�

Lorsque le  véhicule est complètement traité et que 
la couche devient blanche, essuyez avec un chiffon 
microfibre.

1

2

3

Le véhicule ne devra pas être lavé dans les huit jours 
qui suivent le traitement.
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Le traitement :
Le traitement :

Concept SOWAX VN / VO

Présentation coffret et mode d’emploi

Concept SOWAX :
VO nécessitant une rénovation

Présentation coffret et mode d’emploi

SCANNEZ POUR VOIR
 LE TUTORIEL VIDEO

SCANNEZ POUR VOIR
 LE TUTORIEL VIDEO

I N T E R N AT I O N A L

Laver et sécher le véhicule.1

Mettre une petite quantité de produit sur le disque en mousse. 
Régler la lustreuse sur petite vitesse.2

Traiter les parties oxydées et micro rayées en passant la lustreuse tout en 
augmentant la vitesse et en la déplaçant d‘avant en arrière en forme de croix. 
Traiter chaque élément de la carrosserie séparément.

3

Essuyer avec la microfibre avant que le produit ne sèche.4

TRAITEMENT DE LA PEINTURE AVEC SOWAX PLUS :
voir traitement de la peinture VN / V0 page 30
> rubriques 2 et 3.

5

Laver et sécher le véhicule

À l'aide du PAD, étaler le produit SOWAX PLUS sur 
la totalité des éléments peints du véhicule.  Les 
caoutchoucs et plastiques peints et non peints peuvent 
recevoir la protection SOWAX PLUS.�

Lorsque le  véhicule est complètement traité et que 
la couche devient blanche, essuyez avec un chiffon 
microfibre.

1

2

3

Le véhicule ne devra pas être lavé dans les huit jours 
qui suivent le traitement.
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Présentation Kits 3 en 1 Présentation Kits 3 en 1I N T E R N AT I O N A L

KIT WAX PRO 3 EN 1
SHAMPOO

KIT WAX PRO 3 EN 1
SPÉCIAL CÉRAMIQUE

KIT WAX PRO 3 EN 1
SHAMPOO

Nettoie, protège, entretient, améliore la 
sécurité de la conduite par temps de pluie.

Le KIT 3 EN 1 comprend :
• Un flacon de 3 EN 1 (500 ml)

• 2 microfibres
• 1 flacon de CERAMIC SHAMPOO

AFTER CARE SHAMPOO /
ou FINAL GLASS (100 ml)

• 1 pulvérisateur

• 1 mode d'emploi

Le 3 en 1 est un produit d’entretien facile à utiliser pour toutes les peintures de 
voitures et en particulier pour les véhicules traités avec nos produits de protection 
peinture. Tout lavage provoque une usure de la couche superficielle de 
protection. Vous pouvez avec le 3 en 1 réparer facilement les endroits où 
l’usure se produit.

Le 3 en 1 enlève les déjections d’oiseaux, la résine des arbres et les insectes 
écrasés. La couche superficielle éventuellement attaquée est réparée en même 
temps.

Le 3 en 1 est conseillé également pour les matières synthétiques, la peinture, 
les chromes, les caoutchoucs. Il maintient la peinture en condition optimale. Il 
s’utilise sans eau.

Final Glass est un scellant de protection pour le parebrise du véhicule, facile à 
appliquer sur les vitres, phares, les visières de casques…
• Le film de protection permet un effet déperlant, constant sur les influences

extérieures comme la pluie, la neige, la grêle, la poussière…
• Améliore la sécurité de la conduite par temps de pluie
• Facilite l’élimination de la saleté, des insectes, du gel et du sel.
• Prévient la formation des taches.

KIT 3 EN 1

KIT 3 EN 1
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Final Glass est un scellant de protection pour le parebrise du véhicule, facile à 
appliquer sur les vitres, phares, les visières de casques…
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Promotion et support d’aide à la vente

L'enregistrement des garanties Promotion Groupe SOFDI
et supports d’aide à la vente

Promotion et support d’aide à la vente

Informations pour les clients :  
•	 Présentoirs spécifiques. 

•	 Brochures pour le client avec des arguments clairs. 

•	 Cravate de rétroviseur ou note d'information précisant les recommandations 
se trouvant dans chaque coffret. Le client est ainsi clairement informé du 
fait que la voiture a été traitée.

Informations commerciales et formation :
    
•	 Une PRÉSENTATION COMMERCIALE pour les vendeurs automobiles ainsi 

qu'un suivi régulier. 

•	 Une FORMATION TECHNIQUE et un ACCOMPAGNEMENT pour les 
préparateurs. 

•	 Des MODES D’EMPLOI pour l’application des produits ainsi que des vidéos. 

•	 TABLETTE NUMÉRIQUE avec projection d’un film sur le FINAL GLASS. 

•	 STICKERS PARE-BRISE pour véhicule d'exposition. 

•	 ROLL-UP avec véhicule de la marque.

•	 GARANTIE FOURNIE dans le coffret dont le numéro est à enregistrer sur le 
site www.sofdi-group.com ou www.sowax.fr par le service commercial 
du concessionnaire.

Connectez-vous sur le site www.sofdi-group.com ou 
www.sowax.fr avec les identifiants de connexion que vous 
avez reçus par mail lors de la création de votre compte. 

Renseignez les informations qui vous sont demandées. 

Une fois l’enregistrement effectué, vous imprimez 
l'attestation de garantie qui est à remettre au propriétaire 
du véhicule.

1

2

3

Pour l’enregistrement de la garantie, veuillez vous connecter à :
For warranty registration, please log in to the following page :

Para el registro de la garantía, por favor signa la página :
Para o registro das garantias, por favor conecte-se na página :

Pour toute question, veuillez contacter :
For any question, please contact :

Si tiene preguntas, póngase en contacto con :
Se tiver perguntas, por favor entre em contacto com :

NUMÉRO DE GARANTIE
WARRANTY NUMBER

NÚMERO DE GARANTÍA
NÚMERO DE GARANTIA

www.sofdi-group.com

support@sofdi-group.com

Le groupe SOFDI vous remercie.
Thank you from the SOFDI group.

El grupo SOFDI le agradece.
O grupo SOFDI agradece.

® ®

Les concepts de PROTECTION PEINTURE de SOFDI  bénéficient d’une 
garantie. Pour cela, il est nécessaire de se munir du numéro de garantie 
se trouvant dans chaque coffret.
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L'enregistrement des garanties Promotion Groupe SOFDI
et supports d’aide à la vente
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•	 Une FORMATION TECHNIQUE et un ACCOMPAGNEMENT pour les 
préparateurs. 

•	 Des MODES D’EMPLOI pour l’application des produits ainsi que des vidéos. 

•	 TABLETTE NUMÉRIQUE avec projection d’un film sur le FINAL GLASS. 

•	 STICKERS PARE-BRISE pour véhicule d'exposition. 

•	 ROLL-UP avec véhicule de la marque.

•	 GARANTIE FOURNIE dans le coffret dont le numéro est à enregistrer sur le 
site www.sofdi-group.com ou www.sowax.fr par le service commercial 
du concessionnaire.

Connectez-vous sur le site www.sofdi-group.com ou 
www.sowax.fr avec les identifiants de connexion que vous 
avez reçus par mail lors de la création de votre compte. 

Renseignez les informations qui vous sont demandées. 

Une fois l’enregistrement effectué, vous imprimez 
l'attestation de garantie qui est à remettre au propriétaire 
du véhicule.

1

2

3

Pour l’enregistrement de la garantie, veuillez vous connecter à :
For warranty registration, please log in to the following page :

Para el registro de la garantía, por favor signa la página :
Para o registro das garantias, por favor conecte-se na página :

Pour toute question, veuillez contacter :
For any question, please contact :

Si tiene preguntas, póngase en contacto con :
Se tiver perguntas, por favor entre em contacto com :

NUMÉRO DE GARANTIE
WARRANTY NUMBER

NÚMERO DE GARANTÍA
NÚMERO DE GARANTIA

www.sofdi-group.com

support@sofdi-group.com

Le groupe SOFDI vous remercie.
Thank you from the SOFDI group.

El grupo SOFDI le agradece.
O grupo SOFDI agradece.

® ®

Les concepts de PROTECTION PEINTURE de SOFDI  bénéficient d’une 
garantie. Pour cela, il est nécessaire de se munir du numéro de garantie 
se trouvant dans chaque coffret.
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NOS PARTENAIRESI N T E R N AT I O N A L

SOFDI apporte des solutions aux industriels dans le 
domaine de la protection contre la corrosion

SOFDI assiste les industriels pour la protection de 
stockage et le transport maritime

offre également des solutions pour les
industriels avec son département industrie

et technologies avancées INDUSTRIE

GROUP
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Augmenter la marge opérationnelle
de nos partenaires, groupes
et concessions automobiles :

Plus qu’un héritage c’est une passion de famille qui m’a été transmise 
et m’a permis de participer à mon tour à cette histoire d’Hommes. 
Toujours du côté des concessionnaires, j’ai fondé la société SOFDI 
en 1999, mes 45 collaborateurs et moi sommes fiers de continuer à 
créer et à distribuer des concepts innovants et rémunérateurs  pour 
les groupes automobiles. Fiabilité, sécurité et satisfaction client sont 
et resteront les valeurs clés qui animent ma famille depuis toujours. 

Poussés par cette même passion, mes enfants ont aujourd'hui 
rejoint l'aventure SOFDI à mes côtés et comptent bien à leur tour 
faire vivre cette passion commune et communicative : la passion de 
l’automobile !

2.000.000
voitures traitées avec le concept

de traitement de Protection peinture
du Groupe SOFDI

Au 1er janvier 2024

GROUP
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27 rue Foucher-Lepelletier
92130 Issy les Moulineaux 
Tél. +33 (0) 1 46 62 09 71  
Fax. +33 (0) 1 46 62 91 78  
info@sofdi-group.com
sofdi-group.com

SOCIÉTÉ SOFDI depuis 1999
SAS au capital de 500.000 €
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